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Historie und Überblick 

 Virtueller Netzbetreiber und Internet Service Provider in Deutschland

 Gründung 1998 mit der Liberalisierung des TK-Marktes

 Standorte in Düsseldorf (Zentrale) und Frankfurt am Main 

 Fokus auf Geschäftskunden mit konvergenten Sprach-, Daten- und 
Mobilfunkprodukten , ca. 230 Mitarbeiter, >18.000 Geschäftskunden

 Rechenzentren Frankfurt a.M. und Düsseldorf, deutschlandweites Daten-
Backbone sowie Vermittlungstechnologie im Bereich Sprache, Daten und 
VoIP  

 Höchstmögliche Verfügbarkeit durch Multi-Lieferanten-Strategie

 Spezialist für Datendienst-Projekte. Langjährige Erfahrung in Rollout-
Projekten
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Auszeichnungen

ecotel Rechenzentrum mit 3-Sterne Zertifikat ausgezeichnet!

Bewertet wurden die Kern- und Sicherheitskriterien des ecotel Data Centers in den 
Hauptkategorien Gebäude, Personal, Prozesse und Technik.

Erweiterte ISO 27001-Zertifizierung für ecotel VPN

Zusätzlich zu der bereits bestehenden Zertifizierung für ecotel Rechenzentrumsleistungen ist 
der Geltungsbereich der ecotel VPN Services mit dem renommierten Gütesiegel ISO/IEC 27001 
ausgezeichnet worden. Die neue Zertifizierungsstufe bezieht sich auf sämtliche VPN Produkte 
von ecotel mit den dazu gehörenden Infrastrukturen und Prozessen. 

ecotel Lösung als zweitbeste IT-Innovation für den Mittelstand ausgezeichnet

ecotel hat sich beim renommierten INNOVATIONSPREIS-IT zum siebten Mal in Folge in der 
Kategorie Telekommunikation/VOIP unter den Ersten platziert. Die neue ecotel PBX Hosting 
Lösung wurde als zweitbeste IT-Innovation für den Mittelstand ausgezeichnet. 



Achim Theis

Management / Vorstand

Peter Zils

(geb. 1964) ist seit dem 1. Januar 1999 in der Gesellschaft, zunächst als
Geschäftsführer der ecotel communication GmbH. Seit dem 1. Juni 2001 ist er als
Mitglied des Vorstandes für die Bereiche Marketing und Vertrieb zuständig.

(geb. 1963) ist Unternehmensgründer und Vorstandsvorsitzender der ecotel
communication ag und verantwortlich für die Bereiche Strategie, Geschäftsent-
wicklung und Investor Relations. Er gründete das Unternehmen im Rahmen der
Liberalisierung des Telekommunikationsmarktes im Januar 1998.

Johannes Borgmann

(geb. 1954) ist seit dem 1. Mai 2014 stellvertretender Vorstandsvorsitzender der
ecotel und verantwortet die Bereiche Finanzen und Human Resources. Daneben ist er
Geschäftsführer der Tochtergesellschaft nacamar GmbH, einem der größten Full
Service Provider für Streaming und New Media Dienstleistungen.
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Umsatz (in Mio €) EBITDA (in Mio €)

Unternehmensentwicklung in Zahlen
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Mittlerweile werden über 85% der B2B-Umsätze 
mit nachhaltigen Produkten erwirtschaftet

Preselection
€ 3,3m (94%)

Vollanschluss ALT
(Anschlussübernahme DTAG)
€ 0,1m (3%)

Daten / VPN
€ 0,1m (3%)

Preselection
€ 0,4m (12%)

Vollanschluss NEU
(Vodafone, Versatel)
€ 1,1m (30%)

Daten / VPN
€ 1,2m (34%)

Hosting
€ 0,3m (9%)

Sonstiges
€ 0,1m (3%)

Vollanschluss ALT
(Anschlussübernahme 

DTAG)
€ 0,4m (12%)

100% = € 3,5m pro Monat (2006) 100% = € 3,5m pro Monat (2014)

2006 2014
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Das ecotel Geschäftsmodell

Geschäftskunden

Kleine- und mittelständische
Unternehmen 

Großkunden

Wiederverkäufer

Andere Telekommunikations-
anbieter

Branchenfremde Vermarkter

New Business

Medienunternehmen

Privatkunden

Kunden

Marke

Zielgruppe
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TK-Vollsortimenter für Geschäftskunden

Vollanschluss (ISDN +DSL) / SIP-Trunk mit IP-Leitung inkl. QoS

Internetzugang

Rechenzentrum

Standortvernetzung

Mehrwertdienste

Komplettpakete

Telefonie Geschäftskundentarife, NGN-Voice-Option, Mobilfunklösungen

Nationale und internationale Servicerufnummern,
Telefon- und Datenkonferenzen

via ADSL, SDSL, Ethernet oder Mietleitung (Leased Line)

Sichere Unternehmensvernetzung via IP-VPN

Housing von Serverfarmen, Hosting von Shared Services
im eigenen Rechenzentrum, TK-Anlagen-Hosting

Attraktive B2B-Bündelangebote bestehend aus Anschluss, Sprach- und Datenprodukten sowie 
Mobilfunk - alles aus einer Hand

+

Sprache

Daten
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ecotel Plattform

 2 POP Strategie
 Redundante

Carrieranbindung
 10 Gbit/s
 MPLS IP basiert
 24 / 7 NOC in 

Frankfurt

 2 Festnetzswitches
(next generation)

 IN-Mobilfunk-Switch
 Zusammenschaltung

mit über 100 Carriern
 Quasi-variable 

Kostenstruktur

 2.300 m2

 600 Racks
 90 Gbit/s IP upstream
 24 / 7 Betrieb
 Housing & Hosting,  

Multimedia Streaming

 Provisionierung
 Abrechnung
 CRM
 Multimedia Streaming
 Messaging

(SMS, MMS, Voice)
 Portal 

Nationales IP Backbone Eigenes Rechenzentrum

Zentr. Vermittlungstechnik Eigene IT Systeme

ecotel
Plattform
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Mehr als 18.000 Geschäftskunden
vertrauen ecotel



ecotel – der Partner an Ihrer Seite!


